
日配、食品、菓子メーカー・卸売業者商談対象企業

新規採用の
ポイント

商品の特長がしっかりアピールでき、美味しい食べ方提案をしてほしい。
試食含めた商品を持参ください。

有限会社アイ．ビー．エス

千葉県流山市南流山３－６－１２

首都圏中心に高質スーパー様に商品を卸しています。全国のこだわりの生産者の商品を
探しています。

【営業地域】関東圏、福島、松山

３温度帯ＯＫです。添加物は極力少なく（合成着色料、合成保存料は不可）商談ニーズ

会社ＰＲ

３温度帯ＯＫ
小ロットが望ましい

取引条件

対象外の
品目

一部酒（日本酒、焼酎、ビール）不可

食品全般、生鮮食品、保存商品
和菓子・洋菓子

具体的な
商品品目



食品全般メーカー商談対象企業

新規採用の
ポイント

地域性、ロット(小ロット)、商品のわかりやすさ

㈱クアパパ

東京都世田谷区梅丘1-14-2　カテリーナ梅ヶ丘104

こだわりのメーカー様の商材を、価値を評価してくださる小売業様に橋渡しすることが、
われわれの理念です。
・全国のこだわりの商材を、事業規模に関わらず発掘。
・商品価値を理解いただける小売企業様にご案内。
・商品価値を大事にしながら、販路を確保！
・差別化された品ぞろえで店舗価値アップ！

【営業地域】全国のこだわりスーパー及び生協
【ホームページ】https://kuapapa.co.jp
【取引先】全国のこだわりスーパー
中部エリア　→　スーパーヤマダイ、サポーレ、渥美フーズ、サンヨネ、えぷろんフーズ、スー
パーカネハチ、イシハラフード他
生協　→　東海コープ、コープこうべ、コープＣＳネット、コープ北陸、コープ九州

お菓子を中心とした食品全般メーカー様
こだわりの商品ももちろんですが、お得な久助関係も探していいます。
地域性が強い商品はスーパー様で採用になりやすいですが、スポットで終わってしまう
ケースが多いので、リピート率が高く、定番になりやすそうな商品が良いと思います。
原材料が面白い商品であれば、コラボ商品も検討したいです。
クアパパのＰＢだけでなく、スーパー様のＰＢ商品の開発も良いです。

商談ニーズ

会社ＰＲ

温度帯、賞味期限　条件なし
ロットは小ロットが採用になりやすいです。

取引条件

対象外の
品目

酒類、生鮮食品

お菓子、冷凍、冷蔵スイーツ、食品全般
具体的な
商品品目



食品メーカー・卸売業者・水産品メーカー商談対象企業

新規採用の
ポイント

以下の内容に該当する商品を優先的に導入いたします。
・素材のトレサビリティーがはっきりとしているもの（国産素材など優先）
・安全性があるもの（添加物を極力使用していないものなど優先）
・美味しさのこだわりが活かされているもの
・値ごろ感のあるもの
・大手スーパーに定番流通していないもの

㈱大寿

神奈川県川崎市中原区井田杉山町31-18

川崎市・横浜市でスーパーマーケットOONOYAと食品のセレクトショップ大野屋商店を運
営しております。

【営業地域】神奈川県川崎市・横浜市
【店舗数】７店舗
【ホームページ】https://foodhouse-oonoya.co.jp/company/

・定番商品
・スポット商品（料理提案・季節・地域などのテーマ）

商談ニーズ

会社ＰＲ

特になし取引条件

対象外の
品目

ギフト商品

食品全般
具体的な
商品品目



常温商品だと好ましい、小ロット希望取引条件

対象外の
品目

生鮮食品（肉・魚・野菜）

食品全般
具体的な
商品品目

食品商談対象企業

新規採用の
ポイント

・地域性があるもの
・都心であまり流通していないもの
・ストーリーのある商品
・PL保険加入必須

㈱日本百貨店

東京都港区海岸1-2-20 汐留ビルディング21階

「ニッポンの百貨をおもしろく。」をコンセプトに、日本全国47都道府県のこだわりの食品
や雑貨を発掘し、直営店舗をはじめ、オンラインショップやポップアップ「出張 日本百貨
店」で販売を行う食と雑貨のセレクトショップです。

今までにはない新しい切り口でのオリジナル商品開発や、長年の店舗運営で培ったノウハ
ウを活かし、業態を超えたパートナー企業様との新しいお取り組みも積極的に行っていま
す。

【営業地域】東京、神奈川、埼玉
【店舗数】5店舗（直営店）
【ホームページ】https://www.nippon-dept.jp/shop/default.aspx

新たな商品の仕入れ、OEMできるメーカーも探しています。商談ニーズ

会社ＰＲ



食品メーカー、卸売業者、水産品メーカー商談対象企業

新規採用の
ポイント

■ 受入可能ロット：要相談（ケース単位～パレット単位）
■ 冷凍・冷蔵・常温いずれも対応可能
■ 商品の自社便での回収対応もご相談可

㈱ベジブル

愛知県小牧市村中１２６５番地

私たち「ワケあり青果店ベジブル」は、“もったいないを、ありがとうへ。”を理念に、【訳あ
り品】の再流通に取り組んでいる企業です。

食品の買取・販売を通じ、食品ロス削減と企業様の在庫課題の解決を支援しております。

商品の状態・数量・業務ロット・形態に応じて、最適な販売チャネル（小売・業務用・福祉施
設・アウトレット・イベントなど）を組み合わせ、価値ある形で世の中に再流通させてまいり
ます。
大手メーカー様や商社様とも多数お取引実績があり、累計5,000トン以上のフードロス
を削減しております。

【営業地域】仕入先は全国
【店舗数】３店舗
【ホームページ】https://vegeble.jp/

「行き先が決まらない」「廃棄にはしたくない」などの在庫課題となっている商品
（例）
•青果物（規格外・サイズ不揃い・傷あり等）
•冷凍食品（調理済み惣菜・スイーツ・素材・業務用原料など）
•冷蔵・常温品（加工食品・菓子・原料・乾物など）
•賞味期限が迫った商品や販路を失った在庫品

商談ニーズ

会社ＰＲ

価格帯取引条件

対象外の
品目

酒、精肉（冷凍肉除く）、鮮魚（冷凍魚除く）

食品、生鮮食品等、フードロスに繋がるものすべて
具体的な
商品品目



①スーパーで買いやすい価格の提供
②ロット、物流、温度帯、営業マンのフットワーク

取引条件

対象外の
品目

①酒
②特にありません。

①野菜、果物、米、お菓子、和菓子・洋菓子（ケーキ、かすてら）
　お弁当、豆腐や漬物など
②生鮮食品、調味料等

具体的な
商品品目

①一般食品メーカー
②水産部メーカー、一般食品メーカー

商談対象企業

新規採用の
ポイント

①配達してくれる、ロットが少ない、インボイス対応、必須です。
②他のスーパーにはない拘りの商品。

㈱山彦

愛知県稲沢市稲葉2-6-15

惣菜の独自性、取り寄せ商品の品揃え、市場仕入れの強み
（生鮮チーフが直接市場に出向く）

当日は①日配品担当バイヤー、②生鮮食品担当バイヤーが参加します。
それぞれのニーズを①②に分けて各項目に記載します。

【営業地域】尾張・名古屋エリア+桑名
【店舗数】9店舗
【ホームページ】https://seisenkan.jp/saiyou/about/index.html

①大手では売ってない新たな商品を販売したい。
　地元の商品。地元飲食店のレシピ（ｺﾗﾎﾞ商品など）
②他のスーパーにはない拘りの商品、パッケージにユーモアのある商品。

商談ニーズ

会社ＰＲ


