
  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

◆ 開 催 結 果（開催後のアンケート結果より）                                     

総商談件数：１６４件（前回７４９件）         

○その内、５９件（約３６％）が「成約の見込みあり」と回答 

＜「後日アポイント」も含めると８４件（約５１％）＞ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

○参加サプライヤーのうち７４％が「非常に満足」、または「満足」と回答 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

◆   会 場 の 様 子                                                
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

◆ 参 加 企 業 の 概 要                                                  
 
【買い手企業（バイヤー）】１２社２５名 
■百 貨 店:（株）岐阜髙島屋、（株）近鉄百貨店 四日市店、（株）ジェイアール東海髙島屋、 

（株）大丸松坂屋百貨店（松坂屋名古屋店）、（株）名古屋三越、（株）名鉄百貨店 

■スーパー: マックスバリュ東海（株）＊オンラインで参加 

■専 門 店：東海キヨスク（株） 

■レジャー施設：長島観光開発（株） 

■通信販売：東海テレビ事業（株）、４７CLUB 

■飲 食：（株）サガミフード 

 

【売り手企業（サプライヤー）】４８社  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

※今年度は「三密」回避のため、買い手企業、売り手企業の数を制限し、規模を縮小して実施 
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業種別

【主な参加サプライヤーの声】 

・商談の機会を作ること自体が難しい大手のバイヤーの方へ提案

ができた。 

・バイヤーが求めている物を直接聞けたことで、商品作りの内容

の参考になった。 

・自社既存の販路・業態以外のバイヤーとの商談ができて満足し

た。 

・感染対策に留意したシステマチックな商談ができた。 

・多業種と商談ができ、販路開拓に繋がるきっかけとなった。 

○日  時：２０２１年３月１６日（火）９：３０～１７：００ 
○会  場：名古屋商工会議所 ５階会議室 
○主  催：名古屋商工会議所・岐阜商工会議所 
○参加企業：買い手企業（バイヤー） １２社２５名（前回２４社） 
      売り手企業（サプライヤー） ４８社４８名（前回１７９社３００名） 
○商談形式: サプライヤーが当日予約した商談時間に、バイヤーが待機するブース

に出向いて提案する「逆見本市形式」の商談会 
※コロナ感染対策を講じて当日予約形式にて実施 
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