
 

 

◆事業概要  
○日 時：2024 年 2 月 22 日（木）9:30-17:10 
 

○会 場：名古屋商工会議所 ５階会議室 
 

○主 催：名古屋商工会議所 
 

○参 加 企 業：買い手企業（バイヤー）20 社 (前回 15 社） 

◆㈱近鉄百貨店 名古屋店（近鉄パッセ店） ◆㈱ジェイアール東海髙島屋 
◆㈱大丸松坂屋百貨店 松坂屋名古屋店    ◆㈱名鉄百貨店 ◆アルビス 
◆㈱オークワ【新】   ◆生活協同組合連合会 東海コープ事業連合 
◆トヨタ生活協同組合  ◆㈱三交クリエイティブ・ライフ 
◆㈱JR 東海リテイリング・プラス ◆中部薬品㈱ 
◆㈱パン・パシフィック・インターナショナルホールディングス 
◆㈱ビックカメラ【新】 ◆㈱丸善ジュンク堂書店【新】 
◆㈱名鉄ミライート   ◆㈱スクロール【新】 ◆東海テレビ事業㈱ 
◆㈱アヤハディオ【新】 ◆㈱カインズ【新】  ◆コーナン商事㈱ 

売り手企業（サプライヤー）102 社（前回 84 社） 
 

○商談実施数：334 件（前回 293 件） 
 

○商 談 形 式：バイヤーが待機するブースにサプライヤーが 

出向いて提案する「逆見本市形式」での商談会。 
 

○そ の 他：元大手小売店バイヤーを講師に迎え、 

「商談で採用になる商品とは」のテーマで事前対策セミナー実施。 
 

①商談成果                 ②満足度 

 

 

 

 

 

 

 

 

◆参加サプライヤーの声 
 

○バイヤー視点での商品に関するアドバイスをいただけました。 

○自社ではアポイントを取れないようなバイヤーと商談をすることができました。 

○商談を通して自社の課題が明確になりました。 

◆参加サプライヤーへのアンケート結果   

第 10回 売り込み！商談マーケット開催報告 


